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Bayi Yonetimi Cok Boyutlu
Bir Liderlik Ekosistemidir
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“Bayi yonetimi yalnizca satis yapmak degildir. Ayni anda ticaret,
insan yonetimi, finans ve kanal stratejisi yonetmektir.”
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360 Derece Liderlik icin 9 Temel Yetkinlik Alani

1. Satis Yetkinlikleri

9. Davranis Yonetimi

ve Duygusal Zeka
8. Teknoloji ve *i/ ‘

2. iletisim ve Miizakere

Otomasyon 3. Dagitim Kanali Bilgisi

7. Hukuk ve
Séz1 Bileisi \
PLCHinE Bl 4. Finans ve Ticari Analiz

6. Liderlik ve Insan YOnetimi 5. Performans Yonetimi
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Satis Matematigine ve Siireclere
Blitlinsel Hakimiyet Kurmak

Uriin ve pazar bilgisi

Satig matematigi
(fiyat, marj, iskonto,
karlilik)

Satig teknikleri /
* —
VN

Talep ve satis
tahmini

Satis stireci
yonetimi
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lletisim ve Miizakere Becerileriyle
Stratejik Coziimler Uretmek

Etkili iletisim

Beden dili okuma ve kullanma




Bayi YOnetimi

Dagitim Kanali ve Bayilik Sistemi Uzerinde

Tam Kontrol Saglamak

Dagitim kanal1 yapilari

Bayi secimi ve yapilandirmasi
Bolge yonetimi

Kanal catigsmasi yonetimi

Bayi performans yonetimi

Y/

FARUK SENER/Pazarlama Danismani

A NotebookLM
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Finansal Analiz ve Ticari I¢gorii ile
Riskleri Firsata Cevirmek

Finansal tablolari Stok ve nakit akisi

e ol el

‘ Bayi finansal
risk analizi

Tahsilat
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vevade |.|||I|| | 'R

Karlilik analizi
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Veri Odakli Performans Yonetimi ile
Hedefleri Asmak

KPI Hedef Veri temelli
(Key Performance /8" belirleme karar alma
Indicators) y ve takip

OKR Satis
(Objectives and performansi
Key Results) olcimii
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Liderlik ve Insan Yonetimiyle Sahadaki
Potansiyeli Ateslemek

Takim
¢alismasi

Catisma

yonetimi
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Hukuk ve Sozlesme Okuryazarligiyla
Kurumsal Gelecegi Korumak

Bayilik sozlesmeleri

Teminat mektuplari

Ticari sOzlesmeler

Risk ve sorumluluk yonetimi

A NotebookLM
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Teknoloji ve Satis Otomasyonu ile
Operasyonel Hiz Kazanmak

CRM sistemleri

Sat1s otomasyon sistemleri

Veri analitigi

Yapay zeka destekli satis araclari

A NotebookLM
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Davranis Yonetimi ve Duygusal Zeka ile
Derinzin Guven Insa Etmek

Duygusal zeka Davranis Gliven iligkisi Zor durumlari
yonetimi kurma yonetme
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Kesintisiz Sinerji: Yetkinliklerin Birlestigi Nokta

RlVETEa [Duygusal Zeka] + [iletisim] = Sarsilmaz Giiven Ortami ]

Teknoloji 4N

Bireysel yetkinlikler sizi sahada tutar. Bu yetkinliklerin olusturdugu
sinerji ise sizi vazgecilmez bir Bolgesel CEO yapar.

A NotebookLM
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Surdurulebilir Buyumenin Mimarn Olmak

360 derecelik bu yetkinlik
seti, glinu kurtaran bir
satic1 degil; gelecegi
tasarlayan, kanal saglhigini
koruyan ve bayilerini
guclendiren gercek bir is
ortagi yaratir.

Kendi yetkinlik haritanizi olugturun. Ekibinizin zayif halkalarini glice donuistiiriin. Standartlar siz belirleyin.




Bayi
Kanaliyla

Bliylme
Danismanligi
Hizmetleri

* Bayilik sisteminizin
* Mevcut durumunu tespit etmek
* Bayilik sisteminde donusumu gerceklestirmek
* Bayilik sisteminizin rekabet gucunu arttirmak
* Bayi kanalinda satis potansiyelinizi gelistirmek icin

* Danismanlik hizmetlerimden yararlanabilirsiniz.



Bayi * Yeni Bayi Yapilanmasi Danismanligi
Kanaliyla

Buyume ® - — - = v
Danismanlig Bayi Yonetimi Danismanlig

Hizmetier * Bayi Denetimi Danismanligl



Yeni Bayi

Yapilanmasi
Danismanligi

Bayi Yapilanma Stratejisi Gelistirmek

Sifirdan Bayi Teskilati Kurmak ve Bayi Yayilimini Genisletmek

Bayi kanali ile hedeflenecek is hacmini belirlemek

Bu hedefi gerceklestirecek bayi sayisimi bdlge-il detayh belirlemek

Bayi bazinda satis hedeflerini olusturmak ve 5 yillik satis hedefleri olusturmak

Sirkete, Grine uygun dogru bayi adaylarimin bulunacagi sektérler ve is kollar tammlamak
Bayilik b&lgelerini (blge-misteri-liriin bazh) tammlamak

Bayi yonetim modelini detaylica tanimlamak

Bayi sirket iligkisinin ticari ve hukuki stattsiinii belirleyecek ve tanimlayacak olan bayilik sGzlesmesi
hazirlamak

Bayi Yapilanmasi ve yonetimini saglayacak satis ekibinin organizasyonu igin planlama yapmak
Bayi kazanimi icin bir strateji ve model olusturmak

Bayi adaylarinin degerlendirilmesi ve secimi siirecinde kullanilacak bir analitik model gelistirmek
Potansiyel bayi adaylarina sunulmak Gzere “bayilik teklif paketi” hazirlamak

Yeni bayilik aksiyonlanm planlamak

Yeni bayilik gorismeleri yapmak

Profesyonel doneminde yeni bayilikler agmig ve sifirdan bayi tegkilati kurmug danisman olarak
deneyimlerimi paylasmaya hazinm.

Saha galigmalan ile gelistirdigim ve sinadigim yontem ve tekniklerim ile bu konudaki ihtiyaclariniza hizh
coziimler getirebilirim.
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Yeni Bayi Yapilanmasi Danismanhgi Icin Nasil Calisiyorum?

Kanal haritasinin gikarilmasi

|;q-_|_-?:j Kanal Uyeleri ile mulakat Kanal yelerinin sorunlarinin, beklentilerinin, ihtiyaglarinin analizi

Dogru bayi segmentlerinin belirlenmesi

Gugli yanlarin ve avantajlarin tespiti

-rol F|rma' urun, mUSterl, ra k|p analizi Bogluklarin ve karsilanmamis ihtiyaclarin tespiti
Rekabetgi bir yaklasimin gelistirilmesi
Bayi Deger Onerisinin gelistirilmesi

—~ Bayi Yonetim Politikalarinin hazirlanmasi

-®-  Strateji Calismasi

Blylime Plani
Bayi Teklif Paketi

Bayi yapilanma siireglerinin kurgulanmasi

J

~ Sureg Calismasi

Bayi S6zlesmesinin hazirlanmasi

Aktif bayilik calismasinin baslatiimasi

Uygu |a ma Donem| Satis ekibi ile birlikte birebir veya toplantilar ile gériismelerin yapiimasi
Aday havuzunun olusturulmasi

y::

Degerlendirme Kriterlerine gore adaylarin degerlendirilmesi

€1 Degerlendirme ve Segim

Sozlesmelerin yapilmasi



Bayilerin Satis Performansini Gelistirmek

» Bayilik sistemini ve bayi yonetim politikalarini degerlendirmek ve revize etmek
* Bayi ticaret ilkelerini degerlendirmek ve gelistirmek

= Bayi performans sistemi kurmak ve bayi prim sistemi kurgulamak

* Bayilik sdzlesmesini ve teminat politikasini degerlendirmek

= Bayi segmentasyonu yapmak

= Sirket ile bayiler arasindaki mevcut ve potansiyel catisma alanlanimi belirlemek
Ba yi * Sirketin bayiler listiindeki glictinti degerlendirmek

= Bayilerin sirket karsisindaki gliciini degerlendirmek

YO n etl m I v *  Sirketin giic uygulamalarini degerlendirmek
D a n IS m a n I I g | = Sirkete Gzel “bayi yonetim modeli” geligtirmek

*  Sell-in ve Sell-out Stratejiler Gelistirmek
= Bayi Destek Programi gelistirmek
*  Bayi Ydnetim modeli ve reel ydnetim pratigini kurgulamak

= Bayilerde uygulanacak gorsel kimlik unsurlanini belirlemek

= Bayilerde uygulanacak satis kolaylastinc uygulamalan belirlemek
* Bayi gelistirme aksiyonlar planlamak
= Bayi-sirket iletisimini diizenleyici kurallar Gnermek

*  Bayi Yonetim Ekibini degerlendirmek

Bayilik sisteminizin satis etkinligini ve musteri erisiminizi arttiracak ¢oéziimler ile bliyiime
surecinize destek oluyorum.




Bayilerin Satis Gucunu Tespit Etmek

= Kanal liderlik giicunun olgumu

= Bayi sozlesmelerinin incelenmesi

= Bayi satislarinin analizi

= Bayilerin guclu ve zayif oldugu Pazar kesimlerinin belirlenmesi
= Bayilerin satis verimliliginin analiz edilmesi

= Bayi performans sisteminin analizi

Ba yi = Bayilerin kurumsal kimlige uyum derecelerinin olgumu

= Bayi ile sirket arasindaki mevcut ve potansiyel catisma kaynaklaninin tespiti ve analizi

Denetimi
Da N IS man I I g I * Sirketin bayiler karsisindaki giicinuin analiz edilmesi

= Sirketin guc uygulamalarinin tespiti

* Bayi kanalimin rekabetci gucunun olgumu

* Bayilerin sirket karsisindaki gucunun olctilmesi

= Bayi yonetim politikalaninin analizi ve degerlendirilmesi

= Bayi gelistirme sureclerinin degerlendirilmesi
= Bayi sirket iletisim sureclerinin degerlendirilmesi
* Bayi sadakat programlarinin incelenmesi

= Bayi tipolojilerinin tespiti ve analizi

Bayilik sisteminizi A'dan Z'ye degerlendirerek giicli ve zayif yonlerini tespit ediyor ve
Satis potansiyelini gelistirecek ¢oziimler sunuyorum.
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FARUK SENER/Pazarlama Danismani

Danismanlik Tecribelerim

Firma/Marka

Sektor

Konu

Artas
Furkan Ofset
DIA Yazilim
Aktas insaat
AO Smith
ihlas Ev Aletleri
Vidco Yazilim
Filli Boya
Hekagro
May Tohum
Selva Gida
Ozanadolu Kimya
PMS
Gentest
Libart
Oguz Ambalaj

Celikel Tarim Makinalari

Endustriyel Aritma
Matbaa/Basim
ERP
insaat
Evsel Su Aritma
Kiclk Ev Aletleri
Yazilim
Boya
Gubre-Bitki Besleme
Tohum
Gida
Tekstil Boyasi
Plastik
Koruyucu Tip
Mimari Sistemler
Oluklu Mukavva Ambalaj

Tarim Makinalari

Yeni Bayi Yapilanmasi ve Kanal Stratejisi
Blyume Stratejisi
Yeni Bayi Yapilanmasi ve Kanal Stratejisi
Yeni Bayi Yapilanmasi ve Kanal Stratejisi
Yeni Bayi Yapilanmasi ve Kanal Stratejisi
Bayilik Sistemi Reorganizasyonu
B2B Satig Stratejisi ve Satig Yonetimi
Bayi/Kanal Stratejileri
Bliylime Stratejisi, Bayi Yonetimi ve Yapilanmasi, Satis Organizasyonu
Marka Yonetimi (Markam)
Marka ve Distributor Yonetimi
B2B Satis Stratejisi (Referans Noktasi)
Satis Yonetimi (Referans Noktasi)
Marka Stratejisi
Buyume Stratejisi
Yeni Uriin Pazar Analizi ve Biiyiime Plani

Satis Yonetimi ve Organizasyonu




Bayi YOnetimi

_____________________________

Faruk SENER

GOCLO BAYILER
INSA ETMEK

Bayi yonetimi, satigin 6zgtin ve farkli bir alani olmasina ragmen bu alanda
calisan satiggilar, yoneticiler ve sirket sahipleri dogrudan sati tirine dair
siireg ve stratejilere uygun kitaplar okumug ve egitimler almig ancak bu
siireg ve stratejiler bayilerini yénetmeleri igin yeterli olmarnigtir.

Oysa ki bayi yonetimi diger satig tirleri ile tim boyutlarda (ne satilacak,
kime satilacak, nasil satilacak, nerede satilacak, ne kadar satilacak, nasi
bir yapiya satilacak, vb.) farklilagir. Bu kitap bayi yonetimine 6zgii stireg
ve stratejileri tiim bu farklilasma alanlarinda, yazanin 20 yillik deneyiminin
stizgecinden gegirerek degerlendiriyor.

Kitabin oncelikli hedef kitlesi, bayi teskilatini yeni kurmus, kurmak isteyen
veya mevcut bayi teskilatlanni gelistirmek isteyen firmalardir. ikinci dere-
cede ise, bayilik kanalinda deneyimli ve gelenek sahibi sirketlerin saticlan
ve yoneticilerini hedefl tedir. Ozellikle deneyimsiz saticilara ve fark-
It bir departmandan gelerek satig yoneticiligi yapmak durumunda kalan
yoneticiler ve sektorti ne olursa olsun ig yapma tarzlarina, kiltirlerine,
geleneklerine farkh bir agidan bakmak isteyecek yonetici ve satialar da bu
kitapta ige dair fikirler bulacaktir.

Yazarin video mesajl igin QR Kodu okutabilirsiniz:

KDV Dahil 18,00 TL

e
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Bayi yapilanmasi ve bayi kanaliyla bUyume konusunda
Turkce’de ki ilk ve tek kitap!

ETERRUREY

HIN3S nted

GUGLU BAYILEH

(’l\

INSA ETMEK "/

‘,\\\ /,

m_,:,| ik
Humanist

“Blylmek icin dagitim aginin genisletilmesine,
dagitim aginin genislemesi icinde yeni bayilere ihtiyac
vardir” lyi yénetilen ve iyi kurulan bir bayi teskilat
blyume sirecinin en 6nemli halkasidir. Bu kitapta
bayi yonetiminin kritik stirecleri ve yeni bayi
organizasyonunun nasil kurulacagi 25 yillik deneyimin
1siginda degerlendiriliyor. Kitapta her sektorde
uygulanabilecek bir model gelistirilmesi
amaclanmistir. Kitabin, bayi teskilati kurmak isteyen
veya mevcut bayi teskilatini gelistirmek isteyen
firmalara kaynak olmasi hedeflenmistir.
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Katkida Bulundugum Kitaplar

Hakan OKAY ve Taner 0ZDES'in katkilaryla

han Ok - Niikhet Vardar

b1
Humanist




Bayi Kanaliyla Buylime

FARUK SENER/Pazarlama Danigsmani

lletisim igin;
Faruk Sener

Pazarlama Danigsmani

‘(---.-- Veamoar mcrearm v
www.tarukKsener.com.tul

Aruk@raruksener.com.ti

Idruk sener@notmall.con

0.532.620 60 40
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